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新製品「ハイパーサイレント掃除機」売上状況および市場動向についてのご照会

拝啓　貴社ますますご盛栄のこととお喜び申し上げます。
さて、当社では○月より販売を開始いたしました新製品「ハイパーサイレント掃除機」につき、今後の販売促進および製品改良の参考とするため、下記の事項についてご教示賜りたくお願い申し上げます。
現在、当製品の一部店舗において販売実績が想定を上回っており、地域や販売チャネルごとの差異を分析中です。つきましては、貴社営業担当の皆様のご経験や現場での反応などを踏まえた情報をご提供いただけますと幸いです。
ご多忙の折恐縮ですが、○月○日までに□□宛へご回答くださいますようお願い申し上げます。今後の拡販施策立案の参考といたします。
敬具

記

1. 商品名：ハイパーサイレント掃除機（HS-700／HS-900）
2. 照会内容：
1) 同製品の売上が想定を上回っている要因（顧客層・販売手法・他製品との差別化など）
2) 営業活動や販売促進における有効施策、および現場での取り組み内容
3) 販売現場から寄せられた顧客の主な評価・要望


ご多用のところ恐れ入りますが、何卒よろしくお願い申し上げます。

以上
